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（役職： ）

FAX：

代表者企業名

連絡担当者

所在地
TEL：

フリガナ 所属・役職

フリガナ フリガナ

ご参加企業・連絡担当者記入欄

E-mail：

参加者氏名（フリガナ） 役職

参加者氏名（フリガナ） 役職

【お振込み口座】

みずほ銀行(銀行ｺｰﾄﾞ：0001) 仙台支店（支店ｺｰﾄﾞ：723） 普4326931
ﾌﾘｶﾞﾅ ｶ) ｴｽﾜｲﾜｰｸｽ （注：ピリオドはありません）

口座名義 ： 株式会社Ｓ.Ｙワークス（注：ＳとＹの間に「・」中点ではなく｢．」ﾋﾟﾘｵﾄﾞが入ります。）

※インターネットバンキングをご利用のお客様は名義名の｢.」ﾋﾟﾘｵﾄﾞのあるなしにご注意下さい。
※お振込み手数料はご負担願います。 ※お振込名義の後にセミナーコード（28110）をご記入下さい。

【お申込み方法及びキャンセル規定】

お申込み用紙に必要事項をご記入の上、ＦＡＸまたは弊社ＨＰ（http://www.syw.jp）よりお申込み下さい。

また、セミナーお申込み後のキャンセルのお申し出については、＜8月4日（火）＞までにご連絡下さい。それ以降のお取消の場合、ご参加料金の

50％のキャンセル料金を、 ＜8月１０日（月）＞以降のお取消の場合、ご参加料金の１００％のキャンセル料金が発生いたします。ご注意下さい。

お申込み用紙に記載されたお客様の情報は、セミナーのご案内といった当社の営業活動やアンケート等に
使用することがあります。法令で定める場合のほか、お客様の承諾なしに他の目的に使用いたしません。

T F/S/M N

F
S上記の内容通り申し込む。（お間違いなければ をお願いします。）
M

F/S/M

参加者氏名（フリガナ） 役職

参加者氏名（フリガナ） 役職

参加者氏名（フリガナ） 役職

◆お申し込み専用FAX 022-722-1770◆

2026年8月19日・20日『プレゼンター導入セミナー』ご参加申込書

■費用：お一人様 18,000円(税込)

下記必要事項記入の上FAXをお願い致します。お振込み確認後、受付完了となります。

6名様以上でご参加される場合はお手数をおかけしますが、本用紙をコピーし、FAX送信をお願い致します。

ご参加者記入欄

□大阪会場 (8月19日)

□東京会場 (8月20日)

セミナーコード：28768

【電話による連絡・お問合せ先：022-722-2007 （平日：9:00～17:30） 担当：佐々木、鈴木】

□大阪会場 (8月19日)

□東京会場 (8月20日)

□大阪会場 (8月19日)

□東京会場 (8月20日)

□大阪会場 (8月19日)

□東京会場 (8月20日)

□大阪会場 (8月19日)

□東京会場 (8月20日)



私たちが目指す「感動接客」を現場一人ひとりが自信を持って答え、

行動できるようにすること。お客様の感動をうみだせる人財を育成する

ことを目指して社内体制の構築から研修を実施していますが、

「もっとはやく始めておけば・・・」と心から思います。いかに、今まで

“出来たつもり”になってしまってたか？接客力をとことん磨き、

好きを追求できるステージを会社として用意することが出来ていれば…

と。だからこそ、今年は更に力をいれて一人ひとりの輝きが増し、

人財が定着するよう、評価に直結させて組織体制も強化しています。

もっとはやく、始めておけば良かった・・・!

経営理念を実現し、一人の強いファンをつくれる人財。
そんな人財への第一歩が“プレゼンター”です。

経営理念「米で人のくらしを豊かにしたい」を、10年先を見据え真に体現するため２０２３年に「感動をコメて

感動のトキをつくる」というVISIONを掲げ、S・Yワークスさんにお手伝いいただいた中期経営計画の策定から、

「とよすらしさ」を前提とした私たちがお客様に提供したい感動とは何か？その大切さを伝えていく必要性を

強く感じていました。私たちのブランドが一人でも多くのお客様を幸せに、豊かにする企業になれることを目指し、

理念行動を深め、VISION実現を目指し、着実にファンをつくり育てていける社員教育に注力しています。

営業部/西日本営業課ＳＶ

兼 プレゼンター

接
客
ス
ペ
シ
ャ
リ
ス
ト

「プ
レ
ゼ
ン
タ
ー
」と
し
て

大
活
躍
中
！

かきたねキッチン

や
り
た
い
こ
と
を
尊
重
し
て
く
れ
る
。
そ
ん
な

会
社
の
た
め
に
も
自
分
ら
し
く
成
長
し
続
け
た
い
！

プレゼンター導入企業にインタビューしてみました！

教育・研修担当者からの声

飛躍的成長を続ける「かきたねキッチン」

お
客
様
と
関
わ
る
の
が
好
き
！
楽
し
い
！

プ
レ
ゼ
ン
タ
ー
研
修
で
得
た
学
び
を
実
践
す
る
日
々
。

店
長
と
し
て
の
成
長
、
プ
レ
ゼ
ン
タ
ー
と
し
て
の
成
長
。

ど
ち
ら
も
や
り
が
い
に
溢
れ
て
い
ま
す
。

販
売
職
を
そ
こ
ま
で
重
視
し
な
い
企
業
も
あ
る
一
方
で
、

大
事
に
し
て
く
れ
る
こ
の
会
社
は
、
働
き
や
す
く
や
り
甲
斐
に

溢
れ
た
環
境
が
整
っ
て
い
ま
す
。

頑
張
っ
た
分
だ
け
認
め
て
く
れ
、
自
分
の
目
指
す
道
を
選
択

で
き
る
こ
と
も
、
多
様
な
ス
テ
ッ
プ
ア
ッ
プ
の
道
を
用
意
し
て

く
れ
て
い
る
こ
と
も
、
販
売
・
接
客
と
い
う
仕
事
の
重
要
性
・

誇
り
を
強
く
持
て
る
理
由
だ
と
感
じ
ま
す
。

プ
レ
ゼ
ン
タ
ー
研
修
を
通
し
て
、
ま
す
ま
す
接
客
が
好
き
に

な
り
ま
し
た
。
こ
の
仕
事
が
い
か
に
大
事
で
、
フ
ァ
ン
を
つ
く
る

こ
と
の
難
し
さ
と
大
切
さ
。
そ
の
こ
と
を
日
々
現
場
で
体
感
し

て
い
ま
す
。
今
日
印
象
に
残
っ
た
お
客
様
を
語
れ
る
か
？

語
れ
な
け
れ
ば
、
今
日
の
私
の
仕
事
は
た
だ
の
作
業
と
同
じ
。

目
の
前
の
お
客
様
に
向
き
合
う
こ
と
を
と
こ
と
ん
大
事
に
、

今
日
も
お
客
様
に
喜
び
を
届
け
る
努
力
を
し
て
い
ま
す
！

プレゼンターとして

一人のファンを
つくる楽しさを

広めます!

その秘密はブランドを支える

眞田 昌彦 氏

とよす株式会社

代表取締役

プレゼンターの存在にあった!!

研修の様子

【経営者者からの声】

2014年 近鉄百貨店橿原店店長

2020年 近鉄百貨店奈良店店長

2022年 近鉄百貨店あべのハルカス本店店長

2025年-現在 営業部/西日本営業課SV

プレゼンター/髙島屋大阪店店長
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