
製菓製パン業界の最前線の現場を知るコンサルタントが語る。
これからの菓子店が目指すべき理想

月刊オーディオ
【牧田良生の製菓製パン】

■年間費：77,000円(税込) ■単月申込：8,800円(税込)

■期間：2020年5月～2021年3月の期間中、 10回発信

■収録内容：経営論45分、現場論45分（合計90分/月)※収録テーマは裏面をご覧ください。

14年間、佐藤芳直と共に製菓製パン業界の第一線でコンサルティングを行ってきたS・Yワークス製菓製パン

チームリーダーの牧田良生が語る2020年以降の菓子店経営に重要な考え方・現場論・企画とは！？

Success Yell～サクセスエール～

■年商17億円、赤字9,000万円の菓子店を1年で8,500万円の黒字化。

■年商8億円の洋菓子店の営業利益9％改善、新たな地域一番店モデルへの脱皮

■年商2億円の洋菓子店を赤字決算体質から経常利益7％化の安全経営化へ。
■年商15億円の和洋併売店、3年で工場人時生産性192％化を実現

■年商10億円の和菓子店、初年度売上構成比15％の新商品開発プロデュース

牧田良生 Profile

株式会社 S・Yワークス 常務取締役 経営コンサルタント

Ｓ・Ｙワークスの製菓製パン業コンサルティングチームのリーダーを担当。“利益率3倍化と新しい成長戦略の

構築”の考え方を基に主テーマは、収益改善、ブランド戦略の構築、商品開発、プロモーションを等多数。

ヴィジョンを前提とした効果的な意思決定と推進サイクルに乗せて、現場とチームを構築して成果創出していく

スタイルを大切にしている。

〒980-0811 宮城県仙台市青葉区一番町1-2-25 仙台NSビル8階

▶お問い合わせ・お申込み

TEL:022-722-2007 / FAX：022-722-1770 /担当：佐々木瑛理(ささきえり)まで
株式会社S・Yワークス

【牧田良生の製菓製パン月刊オーディオサクセスエール 概要】

製菓製パン店の経営・現場力アップにお役立て頂ける、web音源商品を毎月お届けします

なかなかセミナーに
参加できなくて・・・
という方におすすめ！

経営者編、現場編の
2枚組セットを毎月
お届けします！

オーディオでは、これらの成果に繋げる具体的取り組みをお伝えします。

いつでもどこでも

製菓製パン店の経営強化

ポイントを聴ける音源商品

経営者はもちろん、店長・

工場長・企画責任者・現場

スタッフへの具体的ｱﾄﾞﾊﾞｲｽ

リアルな事例・最新の
トレンド情報が満載！

ネット情報ではなく、真に

成果を創出する具体的事例

を知りたくありませんか？

おすすめポイント① おすすめポイント②おすすめポイント② おすすめポイント②おすすめポイント③

現場でのリアルな改善実績を基にした具体的ノウハウをお伝えします。



【お振込み口座】
みずほ銀行(銀行ｺｰﾄﾞ：0001) 仙台支店（支店ｺｰﾄﾞ：723） 普4326931
ﾌﾘｶﾞﾅ ｶ) ｴｽﾜｲﾜｰｸｽ （注：ピリオドはありません）

口座名義 ： 株式会社Ｓ.Ｙワークス（注：ＳとＹの間に「・」中点ではなく｢．」ﾋﾟﾘｵﾄﾞが入ります。）
※インターネットバンキングをご利用のお客様は名義名の｢.」ﾋﾟﾘｵﾄﾞのあるなしにご注意下さい。※お振込み手数料はご負担願います。

テーマ・収録内容

◆お申し込み専用ＦＡＸ ０２２－７２２－１７７０◆
【電話によるお問合せ先：０２２－７２２－２００７ （平日：9:00～17:30）】 商品コード(000130)

【メールによるお問い合わせ先：e-sasaki@syw.jp（※内容に関するお問い合わせは、佐々木までお気軽にお尋ねください！）

下記に必要事項をご記入の上、この用紙をFAXで送信ください。

❑月刊オーディオ年間申込 ❑単月申込( 月号)
牧田良生の製菓製パン

お申込み

配信月 経営編 現場・企画編

2020年

5月

〇アフターコロナに向けて菓子店が強化すべき

　4大テーマとは！？　～超安全経営の本質～

〇2020年以降の“超現場力創造”に向けて

　販売・製造現場で実施する10テーマ

6月
〇新・地域一番店戦略と今後のチャネル戦略!

　今こそ実践すべき３３：１１：７の実践
〇夏～秋に強化すべき企画と販売促進強化事項

7月
〇ギフト屋としてのブランド力を高めるために

　戦略的に取り組むべき強化テーマ

〇現場で実践する！ギフト展開力の強化に向けて

　取組む７つの具体的実践事項

8月
〇「売上創造＜顧客創造」の経営体制を構築せよ！

　業態・サービスの在るべき方向性

〇店長の役割・工場長の役割。そして製販一体

　ミーティングの推進に向けて

9月
〇最大商戦！年末年始商戦での取り組みと

　徹底強化ポイント

〇これからの主力単品育成とパワーアイテム創造

　企画と連動した主要商品群の強化に向けた取組み

10月
〇利益化に向けた最重要数値項目と改善に向けた

　具体的改善策

〇製造現場における品質と収益強化に向けた、現場

　実践事項～工場重要管理指標～

11月

12月 〇２０２１年のトレンドと経営戦略構築に向けて
〇２０２１年に向けて実践すべき企画ベスト７！

　２０２０年を踏まえ、２０２１年の企画を考える

2021年

1月
〇経営目標の立て方と経営計画構築に向けて 〇２０２１年春～夏の企画と現場徹底事項

2月 〇地域一番店化戦略と地域一番店後戦略の違い 〇新春以降の企画・売場・サービス

3月
〇永続基盤強化に向けた人財育成文化創造に

　向けて取組むべきテーマ

〇繁盛店はここが違う！

モデル販売現場で実践していること！

２０２０年１１月度はお休みとなります。

申込月


